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Schöner  E ingang. Starker  Auf t r i t t .
Übernehmen Sie unternehmerische Verantwortung und entwickeln Sie den 
Schweizer Markt aktiv weiter – mit Entscheidungsfreiheit, Weitblick und Um-
setzungskraft. 

Die GEGGUS Schweiz AG mit Sitz in Hunzenschwil steht für Premium Eingangsmat-
tensysteme und erstklassige Designlösungen. Unsere hochwertigen Schmutzschleusen 
werden mit Liebe zum Detail auf höchstem Niveau und in individueller Handarbeit in 
Deutschland (Weingarten bei Karlsruhe) gefertigt und in über 50 Ländern vertrieben. Die 
deutsche Firma existiert seit fast 80 Jahren und wird inhabergeführt in der 3. Generation.

Wir sind am Schweizer Markt seit mehr als 25 Jahren etabliert, wirtschaftlich erfolg-
reich und klar positioniert. Unsere nächste Entwicklungsphase bietet viel Raum für 
unternehmerische Impulse, Marktausbau und gezielte Weiterentwicklung. 2020 haben 
wir in Hunzenschwil bei Aarau einen neuen und hochmodernen Standort mit Büros 
und Lagerräumen errichtet. 
Wir suchen eine unternehmerisch denkende, verkaufsstarke und kundenorientierte 
Persönlichkeit als

Ihre Verantwortung 
•	Sie tragen die unternehmerische Gesamtverantwortung der GEGGUS Schweiz AG 

und entwickeln den Schweizer Markt strategisch wie operativ weiter und treiben 
Wachstum, Marktausbau und Positionierung aktiv voran.

•	Sie betreuen Kunden in der gesamten Schweiz und bauen unser Netzwerk zu Architek-
ten, Planern, Generalunternehmen und weiteren Anspruchsgruppen gezielt aus.

•	Sie verantworten Verkauf, Geschäftsentwicklung sowie die ganzheitliche Projektab-
wicklung von der Angebotserstellung über Kosten- und Terminplanung bis zur Quali-
tätssicherung und zum effizienten Personaleinsatz.

•	Sie stellen eine wirtschaftlich effiziente Leistungserbringung sicher und steuern 
betriebswirtschaftliche Überlegungen, Kalkulationen und fundierte Entscheidungs-
grundlagen.

•	Sie führen ein kleines, eingespieltes Team mit Klarheit, Präsenz und Vorbildfunktion 
und fördern Eigenverantwortung sowie Zusammenarbeit.

•	Sie kommunizieren direkt und partnerschaftlich mit der Geschäftsführung in Deutsch-
land und setzen die strategischen Vorgaben des inhabergeführten mittelständischen 
Familienunternehmens im Schweizer Markt wirkungsvoll um.

•	Sie nutzen Ihre weitreichenden Kompetenzen und Entscheidungsfreiheiten, um un-
ternehmerisch wirksam zu handeln und die Weiterentwicklung des Unternehmens 
aktiv zu gestalten. 

Das bringen Sie mit 
•	Mehrjährige Erfahrung in der Bodenbelagsbranche speziell im projektorientierten 

Verkauf wird vorausgesetzt.
•	Nachweisliche Erfolge im Verkauf, in der Kundenberatung sowie in der Geschäfts-

entwicklung.
•	Unternehmerisches und betriebswirtschaftliches Denken kombiniert mit ausgepräg-

ten Macherqualitäten.
•	Erfahrung in der Führung von Mitarbeitenden sowie Freude daran, Menschen und 

Organisationen weiterzuentwickeln und das bestehende Netzwerk auszubauen.
•	Entscheidungsfreude, Eigeninitiative und ein hohes Verantwortungsbewusstsein.

•	Vernetztes Denken, Weitblick und der Wille, Potenziale konsequent zu realisieren.
•	Sehr gute Deutsch- und gute Französischkenntnisse, Italienisch von Vorteil.

Das erwartet Sie bei uns 
•	Eine unternehmerische Schlüsselrolle in einem führenden Familienunternehmen 

in der Entwicklung, Fertigung und Vermarktung qualitativ hochwertiger Schmutz-
schleusen.

•	Grosser Gestaltungsspielraum sowie weitreichende Kompetenzen und kurze Ent-
scheidungswege.

•	Die Möglichkeit, den Schweizer Markt gezielt weiterzuentwickeln und nachhaltig 
zu prägen.

•	Ein stabiles, inhabergeführtes Umfeld mit klaren Werten und langfristiger Pers-
pektive.

•	Attraktive und zeitgemässe Anstellungsbedingungen mit leistungsorientierten 
Komponenten sowie einem Firmenwagen.

•	Ein moderner Arbeitsplatz im neuen, repräsentativen Firmengebäude in Hunzen-
schwil im Kanton Aargau, direkt an der Autobahn A1.

Sind Sie ein Verkaufsprofi mit fundierter Branchenkenntnis, der Verantwortung über-
nehmen und unternehmerisch wirken möchte? Dann freuen wir uns darauf, Sie persön-
lich kennenzulernen. 

Für Auskünfte steht Ihnen Frau Bianca Knecht, externe Beraterin, gerne unter Telefon  
078 624 44 83 zur Verfügung. Ihre vollständige Bewerbung senden Sie bitte per E-Mail 
an mail@biancaknecht.ch. Diskretion ist selbstverständlich.

Geschäftsführer/-in Schweiz 100 %


